
Продвижение 
на маркетплейсах



«Мы там, 
где другим трудно»



Вместе сможем сделать 
еще больше
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Рост выручки с момента 
регистрации на Wildberries





Рост выручки магазина на Wildberries
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Динамика заказов 2023 г.



Динамика продаж 2025 г.



Автоматизация сбора данных

Анализ более 25 показателей 
артикула каждый день

Позиции, ставки, СРО, СРS, CPM, CPC,
показатели воронки продаж, СTR, 
средние показатели за неделю, 
рекламные расходы, 
аналитика от неделе к неделе и т.д.



Сколько платить за продвижение, чтобы получить заказ?

CPO: стоимость 1 заказа, привлеченного за счет рекламы

СPO = траты РК / количество заказов SKU

Считаем каждый день и среднее за неделю/мес



98 заказов за 10.04.25



За 10.04.25 всего 98 заказов
Потрачено на РК 3907 руб

СPO = 3907 руб / 98 заказов = 40 руб

СPS = 3907 руб / 88 выкупа = 44 руб

Средний процент выкупа данного арт. за месяц 90% 



За 10.04.25 всего 98 заказов
Потрачено на РК 3907 руб

СPO = 3907 руб / 98 заказов = 40 руб

СPS = 3907 руб / 88 выкупа = 44 руб

Средний процент выкупа за месяц 90% 



Ценообразование

Цена товара = расходы + прибыль + расходы РК (СРS)

Цена 924 руб = расходы + прибыль + 44 руб

ДРР = 4,8% 

Целевая ДРР не более 10-15%



Не верно считать все расходы на РК к сумме всех 
продаж в кабинете.

Получили всего продаж на 1 000 000 руб;

потратили на все РК 100 000 рублей.

ДРР = 10%.

При этом уже 2 мес. запущено всего 2 РК: в обоих случаях 

ДРР по выкупам 40%.

Вывод: РК неэффективные. 



Неэффективная реклама

Получили всего продаж на 1 000 000 руб, рекламы не было.

Далее запускаем РК, тратим за мес. 100 000 рублей.

ДРР = 10%.

Итог: после запуска РК получаем продаж также на 1 000 000 руб. 

Вывод: такая стратегия оценки неэффективная. 











Статистика по переходам в карточку 10.04.2025



Запуск новинки
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Маркетологи воюют 
опытом прошлых компаний



Если Вам нужен маркетолог –
мы хотим быть первыми, кто
об этом узнает

ak-system@mail.ru

aksystem.ru

89269402525
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